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g ¢ AGENDA po
c.J..'l CORRETOR

SEUS CLIENTES. SEUS IMOVEIS. SUAS OPORTUNIDADES.

Uma plataforma completa para organizar clientes, imoveis,
retornos e oportunidades do corretor.

ORGANIZA GERENCIA AGENDA ACOMPANHA AUMENTA
CLIENTES IMOVEIS VISITAS PROPOSTAS RESULTADOS
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O PROBLEMA , l o,
QUE QUEREMOS RESOLVER

O corretor vende relacionamento. Mas no dia a dia, as informacgoes
se perdem e isso faz ele perder tempo, clientes e oportunidades. “

WhatsApp Memoria

Conversas importantes E dificil lembrar

se perdem no historico. quem procura o queé.
Informagoes de clientes, imoveis O corretor precisa guardar

e negociagoes ficam misturadas muitas informacdes e acaba

com outras conversas. esquecendo detalhes importantes.

E—

Oportunidades esquecidas

Clientes antigos deixam de ser

| Agenda e anotagdes
[ e S
Visitas, retornos e pendéncias
trabalhados.

em lugares diferentes.

Dados espalhados em agendas, Quando surge o imovel ideal,
blocos de notas e planilhas, muitas oportunidades se perdem
dificultando o acompanhamento. g por falta de organizacéo.

Tudo isso faz o corretor

perder tempo, gerar retrabalho
e deixar oportunidades na mesa.




A PROPOSTA

Nao queremos criar apenas uma agenda.
Queremos criar o escritorio digital do corretor.

@'y CLIENTES

Registrar e organizar tudo sobre
cada cliente: regiao, tipo de imovel
que procura, faixa de preco,
financiamento e preferéncias.

Carlos Mendes

.I'I,I:'l artamento = BS 350,000

Fernanda Lima

Roberto Silva

Terreno = RS 250.000

Juliana Costa
Apartamento = RS 450000

m IMOVEIS

Centralizar fotos, caracteristicas,
valores, localizacao, condigoes e
situagao de cada imovel.

R$ 680.000
=3 o 2 S 2 ) GEm

Casa em Condominio

® Condominio Reserva do Vale

4 R’

OPORTUNIDADES

Cruzar automaticamente clientes
e imoveis, lembrar retornos e mostrar
onde existe chance real de negdocio.

@ Lembrete de retorno 3
Cliente para recontato hoje
—
Imdveis compativeis
Q 3 opges para este cliente
i
ff-_

@ Mais oportunidades
Sugestoes automaticas

S '




CADASTRO INTELIGENTE
DO CLIENTE

O cliente deixa de ser apenas um nome no WhatsApp.
Com a Agenda do Corretor, vocé registra, organiza e acompanha
todas as informacoes em um so lugar.

-

Exemplo de perfil O que o sistema faz
Marcos Silva
Marcos Silva W Guarda o perfil completo de cada cliente
Cliente ativo Procura: Apartamento
fr} P e Organiza por tipo de imével, regido e faixa de preco
A Procura Apartamento .y . :
st @ Regido: Kobrasol & Facilita 0 acompanhamento do relacionamento
p Regia wobraso - . q -
g = odras0! &  Valor maximo: R$ 450.000 & Mostra oportunidades compativeis automaticamente
Valor maximo R% 450.000 .
2 ” E ST TS e Integra com o WhatsApp para contato rapido
wuartos Minimo 2
& Garagem Sim @@ Garagem:sim
B Financiamento Sim @ Financiamento: sim RESUltﬂdﬂ EEPErﬂdﬂ
& Origem Indicaco ¢ : L
- ¢  Origem: Indicagdo Mais agilidade no atendimento
t.' Ultimo contato 23/09/2026 ;
Ultimo contato: 23/09/2026 @& Menos informacdes perdidas
© Conversar no WhatsApp & Oportunidades certas na frente do corretor
Q) Conversar no WhatsApp ® Relacionamento mais forte com o cliente
& Mais vendas

- 4

De um simples contato para uma oportunidade real de negocio. j




CLIENTE x IMOVELT

O coracao da Agenda do Corretor.

A plataforma conecta automaticamente o perfil do cliente

com os imoveis mais compativeis, faciiitando o seu trabalho SR
e aumentando as suas chances de venda.

¥

11 -

IMOVEL
Entrou um imovel novo

/ CLIENTE \

%41 -t F -

Entrou um cliente novo | Cliente

A plataforma faz o caminho inverso e procura

O sisteirma compara automaticamente
na carteira os clientes mais compativeis.

as caracteristicas com os clientes

cadastrados. O SISTEMA — _
Marcos Silva ENCONTRA “Encontramos 6 imoveis que combinam
Cliente ativo AS MELHORES com o perfil deste cliente.”
OPORTUNIDADES

Marcos
92% compativel
S —]

Apartamento - Kobrasol

R% 450.000
=2

@ Kobrasol - Sdo José/SC

R Procura Apartamento

9 Regido Kobrasol é
) Valor maximo R$ 450.000 h

Juliana
B Quartos Minimeo 2

86% compativel

Clientes compativeis

) Garagem Sim '
Apartamento - Kobrasol R$ 450.000

© Financiamento Sim

2 Ly 2 &1 [ 72 m?

Carlos

8 Oorigem Indicagio

Editar cliente
S —

81% compativel

Q Kobrasel - Sao Jose/SC

Ver imovel Ver detalhes do imével
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A TELA QUE ORGANIZA O DI/

Ao abrir a plataforma, o corretor vé primeiro o que precisa de atencao.

/_‘6’_ Bom dia! A 3

»~y & Estas sao suas prioridades de hoje:

he

0Sh00 @ 3 clientes precisam de retorno N
Mensagens e propostas pendentes. -
0] CoRRER
10h30 @ Ana visitou um imével ha 4 dias N RETOR
Ainda nao recebeu acompanhamento. Bom dia, Marcos!
@ Dashboard
& Clientes
E 14h00 @ Entraram 2 iméveis compativeis N A imivoi
Com o perfil de Joao. 5 sasndiftarton
B Propostas Proximos compromissos
15h00 @ Visita com Carlos N B Torstss © 3% @ ReniocomAn
Apartamento no Kobrasol. B Mensagens

14:00 ,[:-; Imavels Co mF'Elti'u'F_*is com Jodo 1
ol Relatérios S
15k T -
ﬂ 15:00 1‘;"- "'.'r'f'"'-'l com Carlos 1 4

=]

Iﬁ\ 16h30 @ 1 proposta esta aguardando y
) Acompanhamento do cliente. © 1630 [§ Proposta
Mais oportunidades ' .

Visao completa | Nada passa Mais organizacao
do seu dia | despercebido e produtividade |

e -
de negdcio -




A plataforma procura oportunidades paradas na carteira
e te ajuda a reativar o relacionamento com esses clientes.

-

Sy
T
L
i
o

e eeip——

nH ©

Identifica clientes
sem contato

CLIENTES ESQUECIDOS
PODEM VIRAR VENDAS

p

()

oy

-

OPORTUNIDADE ESQUECIDA

Ha 47 dias vocé nao conversa
com Roberto.

Ele procurava uma casa
até R$ 650 mil.

Hoje existem 3 imoveis
compativeis com o perfil dele.

Retomar atendimento pode
gerar uma nova oportunidade
de venda.

P> Retomar atendimento

~

(*’{f_

Roberto
e @ online

Ola Roberto, tudo bem?
Vi que voce ainda esta em
busca de um imovel.

Tenho 3 opcdes que se
enquadram no seu perfil.
Posso te enviar?

Qi! Sim, pode me enviar.
Ainda tenho interesse!

3 imoveis para vocé

%

@

compativeis

Mostra imoveis |

i

Sugere o0 momento

|
(O
Ideal para o contato |

-
P E -t

RS 620 mil RS 640 mil RS 670 mil

Qual deles vocé gostaria
de conhecer?

{ 66 A ideia é transformar informacao parada em oportunidade ativa.” }

-

RESULTADO:
VENDA REALIZADA!

Cliente reativado
e imovel vendido!

Casa em Condominio

R$ 640.000

@ l 1] ‘ '
Relacionamento Venda Cliente
recuperado realizada fidelizado

Facilita a reativacao
do relacionamento

Mais oportunidades
de vendas

(a
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AGENDA, VISITAS E NEGOCIACAO

.;.'-.-u

Cada compromisso fica ligado ao cliente, ao imovel e ao proximo passo.

AGENDA

(7] Hoje - Quinta, 23 de Setembro

I 09:00

11:00 Reuniao com Carlc:s

Visita com Joao

Retorno com Juliana

Qﬂ
[}«f

Apos a visita:
g 9 O
Interessado Pensando Nao gostou

Tudo organizado em um so6 lugar.

a h Visita com Ana .

L T

N

FOLLOW-UP

Pendentes

Ana Souza

Nao recebeu retorno
da dltima visita.

Carlos Mendes

Enviar novos imoveis
na mesma regiao.

Juliana Lima

aguardando decisdo.

Roberto Alves

Solicitou simulacao
de financiamento.

PN

Nada se perde depois da visita.

Gostou do apartamento,

Em andamento

[ 2 dias

* Emandamento

(5 Hoje

Aguardando

£ 1dia

NEGOCIACAO

Do primeiro contato a venda.

Novo contato
Cliente cadastrado na plataforma

2

Atendimento
Entendimento da necessidade

2

/N Imoveis apresentados
ﬁ Sugestoes compativeis com o perfil
Visita
Agendamento e registro da visita
Proposta

Envio e negociacdo da proposta

\

Quer fazer
proposta

Venda

Cliente satisfeito e relacionamento ativo

/ \[ Q Sugerir proximo contato

Agenda
integrada

Historico completo ‘

do cliente a cada etapa

Imoveis vinculados

Mais conversoes
e vendas

Follow-up automatico
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PRONTO PARA COMPARTILHAR 7+
Menos tempo montando mensagem. Mais tempo atendendo 7 M M

\

OBJETIVO \

Padronizar a apresentacao dos imoveis e

g = APRESENTAGAO
DO IMOVEL oeara s -
facilitar o envio, sem exigir que o corretor

O corretor escolhe um imével e gera Ol4 Jodo! Segue o imovel que monte tudo novamente a cada atendimento.
uma pagina profissional com fotos, - conversamos, da uma olhada.
descricdo, caracteristicas, prego e |
seus dados de contato.

Jodo Cliente

online

Agilidade no atendimento
Em poucos cliques, o imovel esta pronto

_ ara ser compartilhado.
Fotos em alta qualidade P p

Descricao completa

Apresentacao profissional

Mais confianca e credibilidade
com o cliente.

Caracteristicas e diferenciais

. Apartamento - Kobrasol
Valor e condi¢des S Gl _

Seus dados de contato

*
e redes sociais = 2 quartos  (m) 1vaga (A 72 m? MﬂiS DPﬂrtl-lnidﬂdES
Quanto mais facil mostrar o imovel,
Depois, basta compartilbar o link R$ 640.000 mais chances de gerar visitas e vendas.

00000

com o cliente pelo WhatsApp.

@ Compartilhar no WhatsApp

J

Selecione o imovel Gere o link
Escolha o imovel no sistema. A pagina e criada automaticamente.

Ver detalhes do imdvel
Padronizagao da comunicacao

Todos 0s imoveis com a mesma qualidade
de apresentagdo.

Compartilhe
Envie para o cliente pelo WhatsApp.




EVOLUCAO: ASSISTENTEDO C

No futuro, a plataforma podera ser usada cada vez mais por conversa.

@

“Cadastra o Paulo...”

Procura apartamento de 2 quartos
no Kobrasol até R$ 500 mil.

“Cadastra o Paulo, procura
apartamento de 2 quartos
no Kobrasol até R$ 500 mil.”

i
It

%

=\

Assistente do Corretor

RS 480 mil R$495mil RS 500 mil

/ “Quem preciso

atender hoje?”

O sistema organiza retornos, visitas
e oportunidades prioritarias.

Hoje voce tem 4 compromissos:

@ 09:00 Retorno - Ana (Apartamento)
e 11:00 Visita - Paulo (Kobrasol)
e 14:00 Proposta - Carlos (Casa)

Lﬂ 16:30

Follow-up - Juliana (Terreno)

\_

| Hoje - S5eq, 23 de Setembro

09:00 &) Retorno - Ana
i Bl ' .

11:00 'I..l'isit._a - PH!JICI-

14:00 Lﬁ 'jl"i‘-'pt}‘it-il - Carlos

| weelioss Skl mieyt
LI A

Fr}II{'n - up Juliana

Mais conversas
e menos cliques

G

Respostas rapidas
e precisas

7

“0O que eu tenho
para o Paulo?” |

A plataforma responde com |
0s imoveis mais compativeis.

Voceé tem 6 imoveis compativeis
para o Paulo. Seguem as melhores

opcoes:
. \
[ BE

nq 1|._ ' l

@

LT

==!L
Inppiy| \ 2

RS 500 mil

\ RS 470 mil FtS 485 mil

Movo imovel compativel, retorno atrasado, |
visita proxima ou proposta aguardando acao.

Novo imdével compativel
com o perfil do cliente.

Lembrete de retorno
para nao perder oportunidades.

Aviso de visita proxima
com todos os detalhes.

Proposta aguardando agao
para dar andamento mais rapido.

Notificacoes inteligentes (

Apartamento

-q..! SN RS 480.000

Apartamento
Campinas

RS 495.000

14:20

Sequnda, 23 de Setembro

i MNovo imavel :nmpaﬁuel

ﬁ 1 apartamento no kobraso

( Retorno atrasado
'  Paulo -

1 dia sem contato

Visita proxima
Ana - Hoje s 11:00

Proposta aguardando

Carlos - Aguardando envio

‘ Mais oportunidades
de vendas

Relacionamento
sempre ativo




COMECAR SIMPLES. EVOLUIR COM USO REAL.

A primeira versao deve resolver o essencial antes de ganhar dezenas de funcades.

-

Cadastro de clientes

Cadastre seus clientes de forma
simples e rapida.

MNovo cliente

Registre propostas e acompanhe
todo o andamento.

Interesse
Visita realizada

% Proposta enviada
Em negociagao

Venda realizada

Comece com o
0 essencial

/o Cadastro de imoveis

Centralize as informacgoes
dos imdveis em um s06 lugar.

Apartamento - Kobrasol

R$ 640.000

/o Negociacoes A

= 2quartos & 1vaga [4 72m?

N

Cliente x imovel

Encontre as melhores
combinag¢des com poucos cliques.

‘©

Clientes compativeis

a Ana Souza
'._' compa :_i-1-'|_.'

£ Carlos Mendes
? 869

s COI !!:.'|[|'-.'!"

Agenda e retornos

Organize visitas e nao perca
o timing de nenhum cliente.

‘0

Hoje - Seq, 23 de Setembro

(o Compartilhamento

Envie imdveis e propostas
diretamente pelo WhatsApp.

RS 640.000

il
W

Ola Ana! Segue o imovel que
conversamos. O que achou?
Podemos agendar uma visita?

| Apartamento - Kobrasol e |

a Juliana Lima
fo Assistente e autom at;ﬁes\

O assistente ajuda no dia a dia
e envia lembretes automaticamente.

Lembrete de retorno
em 2 dias

Visita confirmada
snEREERRE ]

Movo imével compativel
com um cliente

Sugestdo de proximo contato

Ganhe 1
produtividade

Retorno - Ana

Apartamento - Kobraso

09:00 |

Visita - Carlos

Casa - Jlardim Atlantico

F 11:00

14:00 Proposta - Juliana

Terreno - Pedra Branca

o
/o Aplicativo A

Tudo no celular, onde voce estiver,
(FY T & lﬁ'-l

| @ Agenda do Corretor >

Mensagens automaticas
pelo WhatsApp

Mais clientes
e visitas

Clientes

Imgnwis

Agenda

Proposias

Negociagoes

Mensagens

Mais negociacoes
e vendas

Resultados reais
no dia a dia




AGORA QUEREMOS OUVIR
QUEM VIVE ISSO TODOS OS DIAS

Esta apresentacdo ndo é um produto fechado. E o ponto de partida.

-

O que vocé usaria de verdade?

Quais funcionalidades fariam diferenca
no seu dia a dia?

P
14 Quero cadastrar meus clientes, imoveis
e ter um historico de tudo em um s6 lugar.”

-

N

O que esta faltando?

Qual funcionalidade vocé sente falta hoje
em outras ferramentas?
I(..r"'
(14

Sinto falta de lembretes automaticos
e de um follow-up mais inteligente.”

AN

g -

i

O que vocé gostaria que o sistema
fizesse sozinho?

@ Quais tarefas vocé gostaria de delegar para a plataforma?
f""
66 Quero que ele me lembre de visitas, envie mensagens,

atualize o status dos contatos e mostre novas oportunidades.”

N

AN

‘s

O que vocé nao usaria?

O que nao faz sentido ou nao seria util
para a sua rotina?

66 Nao preciso de fun¢des complicadas
que so atrapalham o uso.”

-
p

=

Qual tarefa mais chata deveria
ser automatizada?

O que consome seu tempo e poderia ser feito
de forma automatica?

66 Gostaria que o sisterna avisasse os clientes
e organizasse meus retornos.”

-
-

©

~

-

Se estivesse funcionando hoje,
faria sentido pagar para usar?

Qual seria um valor justo considerando os beneficios?

1 Sim, com certeza. Se me ajudar a fechar mais negocios
e economizar tempo, vale o investimento.”

Seus clientes.

@ AGENDA DO CORRETOR ‘

Mais proximidade.

10

Sua rotina.
Mais organizagao.

Seus imaveis.
Mais oportunidades.

\

Seus resultados.
Mais vendas.




e AGENDA po
'« CORRETOR

SEUS CLIENTES. SEUS IMOVEIS. SUAS OPORTUNIDADES.

g r conhecer’
i

Esperamos que esta apresentacdao tenha mostrado
como a Agenda do Corretor pode ser uma grande parceira
no seu dia a dia, ajudando vocé a organizar sua rotina,
atender melhor seus clientes e transformar oportunidades
em grandes resultados.

| ]
- ™ e A\ /
1 | &I H = M I
MAIS MAIS MAIS MAIS
CLIENTES NEGOCIOS ORGANIZACAO RESULTADOS

CORRETORES BEM ORGANIZADOS
CONQUISTAM MAIS.




